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Pod kalkulacijom se podrazumeva utvrdivanje cene kostanja po jedinici proizvoda. Osnovni cilj kalkulacije
i obracuna jeste u tome da se svaki proizvod ili usluga optereti upravo onolikim iznosom trosSkova koliko je
svojim nastankom uslovio. Kalkulacija je veoma znacajna iz viSe razloga, a zbog toga Sto ona sluzi kao
osnova za donoSenje poslovnih odluka, zatim kontrolu troSkova poslovanja, kao i za pracenje i analize
ekonomiénosti u preduzecu.

Sto se tite vrsta kalkuacije, ona se sa stanovi$ta vremena, moze se podeliti na: prethodnu kalkulaciju,
medukalkulaciju i obraCunsku kalkulaciju; dok se sa stanovista rasporeda troSkova kalkulacija deli na:
divizionu kalkulaciju, kalkulaciju vezanih proizvoda, kalkulaciju ekvivalentnih brojeva i dodatnu kalkulaciju.
Sa vise pojedinosti koje se odnose na pojam kalkulacije, zatim na njen znacaj, kao i na njene vrste,
upoznacemo se tokom predstojecih izlaganja.

Pojam i znacaj kalkulacije

Pojam kalkulacija potie od latinske reci calculation, $to znaci izraunavanje, proracun, i ona ozna¢ava
utvrdivanje cene kostanja po jedinici proizvoda. Osnovni cilj kalkulacije i obracuna oglega se u tome da se
svaki proizvod ili usluga optereti onolikim iznosom koliko je svojim nastankom uslovio . Tako se utvrduje
cena koStanja proizvoda i usluga kao zbir svih troSkova elemenata proizvodnje i izdataka koji su uslovljeni
tim troSenjima, a koji su nastali u vezi sa datom proizvodnjom.

Veoma vazno je istaci, da se obraunom trodkova utvrduje ne samo cena ko$tanja gotovog proizvoda ili
usluga, ve¢ i cena koStanja nedovrSenih proizvoda i poluproizvoda, kao i nabavne, prodajne i druge cene.
Takode, znacajno je i to Sto kalkulacija cene omoguéava kontrolu i analizu svih elemenata poslovanja, kao
i medusobno uporedivanje cena istih proizvoda. Cene predstavljaju osnovu za planiranje, ekonomsku
analizu poslovanja, i formiranje poslovne politike preduzec¢a. Kada su u pitanju vrste cena, istiCu se
sledede tri vrste:

Cena kostanja sadrzi sve troSkove koji su nastali u vezi sa proizvodnjom ucinka. Prilikom kalkulacije ove
cene potrebno je obuhvatiti pored troSkova reprodukcije i sve ostale troSkove bez kojih se taj proces ne bi
mogao odvijati. U strukturu cene koStanja ulaze sledeéi elementi: materijal za izradu, li¢ni dohodak,
amortizacija, opsti troSkovi izrade, opsti troSkovi uprave i prodaje. Treba istaéi i to, da se cena formira na
osnhovu podele troSkova na direktne i indirektne.

Cena prodaje predstavlja cenu koja se formira na trziStu pod uticajem zakona ponude i traznje i obi¢no
predstavlja cenu kostanja koja je uvec¢ana za odredenu dobit koju oéekujemo.

Nabavna cena sredstava za rad i predmeta rada se utvrduje na osnovu fakture dobavlja¢a koja
predstavlja prodajnu cenu proizvoda. Struktura ove cene se sastoji od seledecih elemenata: iznosa
fakture, troSkova prevoza i osiguranja, troSkova carine, troSkova montaze, ostalih troSkova.
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