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UvoD

Opis preduzeca:

Naziv firme: ,SUVENIR D.O.O."

Sediste firme: Uzice, Gradska br. 23

Vlasnik: Branko Slavujevi¢

Telefon/fax: 031/555-555

E-mail: suvenir@gmail.com

Web-site: www.suvenir.rs

Delatnost: Proizvodno-trgovinska

Predmet poslovanja: Proizvodnja i prodaja suvenira

Svojinski status: Preduzecée u privatnom vlasnistvu — inokosno preduzece

Kadrovski sastav: 2-3 radnika u proizvodniji i dva trgovca

SWOT ANALIZA

S

STRENGTHS

(SNAGA)

Interni inioci Visok kreativni potencijal

Inovativni i jedinstveni proizvodi

Struénost radnika

Kvalitet proizvoda W

WEAKNESSES

(SLABOSTI)

Interni €inioci Potrebna su zna¢ajna pocetna ulaganja

Pronalazak odgovarajucih, kvalitetnih dobavljaca

Pronalazak odgovarajucih, kvalitetnih distributera i prodavaca O

OPPORTUNITIES

(SANSE)

Eksterni Cinioci Velika moguénost prosirenja posla zahvaljujuci potencijalno Sirokoj moguénosti distribucije
Relativno mala ili nekvalitetna konkurencija T

THREATS

(PRETNJE)

Eksterni Cinioci Ekonomska kriza

Nepovoljni krediti

Smanjena kupovna mo¢

| POJMOVNO POGLAVLJIE

Uspesna trgovina

Pozicija

Prvih 2 do 3 godine moje preduzece ¢e se bazirati na razvoju proizvodnje, usavr§avanju proizvoda i razvoju kanala prometa i
distribucije. O¢ekujem da ¢u za 10 godina postati lider u proizvodnji suvenira u zemlji i okruzenju uz kontinualno prosirenje
kapaciteta i zaposljavanje novih radnika.

Il TRGOVINSKI MENADZMENT

Procedure trgovackog menadzmenta

Uobicajene procedure trgovackog menadzmenta su:

Istrazivanje marketinga,

Nabavka,

Logistika,

Prodaja,

Personalni poslovi,

Racunovodstvo i finansijski poslovi

Poslovi razvoja

Najvec¢u paznju u poc¢etku moram da posvetim istrazivanju trziSta odnosno, proizvodima, cenama, distribuciji, promociji,
dobavlja¢ima, kupcima, konkurenciji... Isto tako moram da istrazim trziste dobavljaca i da uspostavim dobru komunikaciju sa njima
kako bi dobio Sto povoljnije uslove nabavke i placanja robe.

Koris¢enje usluga drugih

Necu Koristiti usluge drugih u svome biznisu.

Kvalitet menadZmenta

Najpozitivnije odlike moga menadZmenta su kreativnost i sposobnost. Idejama i kreativnoS¢u u poslovanju izdvoji¢u se od



konkurencije.Korektnost u poslovanju je takode presudna. Razvijaéu korektan odnos prema dobavlja¢ima, kupcima, radnicima kao i
prema nasSim konkurentima.
Kreacija novog biznisa

---------- OSTATAK TEKSTA NIJE PRIKAZAN. CEO RAD MOZETE
PREUZETI NA SAJTU. -----eo-

www.maturskiradovi.net

MOZETE NAS KONTAKTIRATI NA E-MaiL: MAturskiradovi.net@gmail.com
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