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UVOD 
 
Prva reklamna poplava o ponudi bankarskih usluga namenjenih malim i srednjim 
preuzećima ukazuje da su poslovne banke svoje usluge stavile u funkciju efikasnijeg 
biznisa. Za razliku od pre nekoliko godina, kada je «malom» biznisu kredit retko kad bio 
dostupan i kada se sa izuzecima retko i govorilo o izvorima finansiranja te grupe 
privrednika, danas je situcaija drugačija. Bankarski sektor kao najznačjniji izvor 
finansiranja, upravo se usredsređuje na sektor malih i srednjih preduzeća, kao najpoželjniju 
grupu privrednih klijenata. Dakle malo i srednje preduzeće je klijent kome se raduje bankar. 
Neretko ti klijenti postaju centar interesovanja bankara, zbog čega poslovne banke ulaze u 
žestoku utakmicu za pridobijanje njihove naklonosti. Neke banke su formirale i posebne 
centre za poslove sa MSP i uvele biznis savetnike, koji besplatno pružaju konsalting usluge 
klijentima. 
 
No i pored činjenice da se danas može govoriti o širokom korisničkom servisu i velikoj 
kreditnoj ponudi sektoru malih i srednjih preduzeća, mora se konstatovati da je cena kredita 
visoka, uprkos sniženjima kamata i eventualnim pojeftinjenjima. 
 
Svojevrsni problem domaće privredne scene je i da početnici u biznisu još nisu na listi 
klijenata koje finansijeri rado kreditiraju. Takozvan start ap krediti su retkost, mada nije ako 
mali broj banaka koje podržavaju MSP značajnijim finansijskim sredstvima uz dokaz da 
firma posluje samo nekoliko meseci. 
 
Do zvezda se ipak stiže preko trnja, a ako se prebacimo na teren preduzetništva barijere su 
brojne, a finansijski podsticaji prepreka broj jedan. U Centru za razvoj MSP i prduzetništva 
Privredne komore Srbije svojevremeno su istraživanja ukazivala na dosta teške početne 
korake budućih preduzetnika čiji je start bio podržan pozajmicama novca od najbliže 
rodbine, rođaka ili prijatelja. Takvih je na žalost u preduzetničkom korpusu bilo čak 98 
odsto. Na svu sreću, danas postoji niz finansijskih izvora i kreditnih linija banaka, domaćih i 
međunarodnih organizacija, koje, ne samo kreditima nego i raznim podsticajima podržavaju 
nove ili već uhodane projekte. Nudi se «harmonika» preduzetničkih paketa od mini do maksi 
aranžmana, kratkoročnih i dugoročnih, tako da postoji ozbiljan problem kako će se snaći u 
toj šarenoj galeriji- bilborda, spotova, novinskih oglasa poslovnih banaka koji su svoje 
pakete usmerili na propulzivan preduzetnički sektor. 
 
Banke su konzervativne organizacije kojima je najvaznije osigurati povrat kredita, kamata i 
kreditnih troskova, pa automatski taze kolaterale koji ce ih spreciti od mogucih glavobolja u 
vezi s poslovanjem kreditnog duznika uzrokovanim konkurencijom, tehnoloskim 
promenama, ljudskim konfliktima, ekonomskim okolnostima, strukturom finansija… 
 
Vazno je znati da su banke I preduzetnici na suprotnim pozicijama: banke cuvaju I prodaju 
tudji novac za svoj profit, a preduzetnici I pravna lica stvaraju nove vrednosti za profit I 
dobro drustva. 
 
Uz postojecu ekonomsku politiku danas je bankarski novac, koji je kod nas u poslednjih 



nekoliko godina bio pretezno destimulativnog karaktera, dostupniji nego ikada dosad. 
Posetom banci ili jos prakticnijie posetom web stranica putem interneta, svako ce naci 
pregrst materijala I dokumentacije u vezi sa zahtevom za finansiranje, 
programima…Zalosno je da se mnogi preduzetnoci I pravna lica – pocetnici gotovo I ne 
mogu krditirati/finasirati zbog nepostojanja prikladnih programa I nepostojanja prikladne 
strukture. 
 
Banke su inace skepticne prema kategoriji preduzetnika, posbno pocetnika. Svaki 
preduzetnik treba sebi I drugima olaksati pocetnu situaciju ispravnim stavom , 
pripremljenoscu, znanjem I postenjem. Kao prvo zeli li uopste otplatiti kredit ili neko drugo 
finansijsko resenje koje dobije? Zatim svaki preduzetnik treba dobro analizirati hoce li 
njegovo preduzetnistvo rezultatima biti u stanju da otplacivati rate kredita I kamatu( ili 
nekog drugog finansijskog resenja)? Treba odrediti tacnu svrhu, rok kredita, treba se sto 
preciznije utvrditi koliko ce kredit opteretiti poslovanje I na kraju svako treba razmisliti o 
najoptimalnijim stvarno mogucim kolateralima za kredit (ili neko drugo finansijsko resenje). 
Nije slucajno da banke traze od preduzetnika I pravnih lica stavljanje obezbedjenja vrednih 
delova imovine kao doka vere u projekat za koji se traze finansijska sredstva. Na taj nacin 
zapravo moze se uvideti ozbiljnost kreditotrazitelja, koji u brojnim slucajevima osim price o 
sigurnom superprofitu zapravo malo sta drugo ulazu… 
U svakoj ce banci zeleti znati kakve su poslovne knjige preduzetnika (ukoliko nije rec o 
pocetniku I novom preduzecu), ko su glvni poslovni partneri, placaju li svoje obaveze na 
vreme, kolika je pokrivenost polisa osiguranja , postoje li dugovanja… Banke ce zanimati I 
stanje preduzetnika I pravnih lica, bilansni pokazatelji, kakav je promet kapitala, da li je 
previse novca vezano za trajnu imovinu, postoji li hipotekarni kredit, leasing opreme.. Zatim 
sledi izbor pravog kredita . Odgovara li preduzetniku I pravnom licu kreditna linija( u sklopu 
nekog od programa), kredit s dugorocnom otplatom ili kratkorocni kredit (do godinu dana)? 
U svetu postje tzv. Osigurani I neosigurani krediti. Neosigurani krediti su izmedju njih, 
krediti kada se banci, tj. Izvoru kapitala ne daje klasian kolateral, vec banka ili neki drugi 
izvor kapitala odobrava kredit zbog komitentskog odnosa s licem koje zatrazilo kredit , 
njegovom dobrog stanja, ugleda I sl… Osigurani krediti su vrsta kredita kod kojih banka 
zatrazi kolateral za otplatu kredita, kamate I troskova. Kolaterale predstavljaju kreditno 
sposobni jemac, nekretnine, roba, potrazivanja, polise zivotnog osiguranja, obveznice, 
depoziti I sl… 
 
Rezime 
 
Opšte karakteristike kratkoročnih kredita 
 
Kreditiranje podrazumeva proces finansiranja klijenata odobravanjm finansijskih sredstava u 
vidu kredita uz obavezu klijenata da ih u određeno vreme vrati banci. 
Bankarski kredit je dugoročno-poverilački odnos u kojem se banka nalazi u ulozi kreditora i 
dužnik u ulozi korisnika kojem banka daje novac za određeno vrema i uz određene uslove. 
Kamata je novčana naknada koju klijent plaća kreditoru odnosno banci za period korišćenja 
kredita. 
Krediti mogu biti dugoročni i kratkoročni. Dugoročni krediti su oni krediti koje banke 
odobravaju sa rokom vraćanja dužim od jedne godina. Kratkoročni krediti su oni koje banka 
odobrava sa rokom vraćanja kraćim od jedne godine. 
Bankarski kratkoročni krediti predstavljaju jedan od važnih izvora finansiranja privrednih  
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BESPLATNI GOTOVI SEMINARSKI, DIPLOMSKI I MATURSKI TEKST 
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NA NAŠIM SAJTOVIMA MOŽETE PRONAĆI SVE, BILO DA JE TO SEMINARSKI, DIPLOMSKI  ILI  MATURSKI RAD, 

POWERPOINT PREZENTACIJA I DRUGI EDUKATIVNI MATERIJAL. ZA  RAZLIKU OD OSTALIH MI VAM PRUŽAMO 
DA POGLEDATE SVAKI RAD, NJEGOV SADRŽAJ I PRVE TRI STRANE TAKO DA MOŽETE TAČNO DA ODABERETE 
ONO ŠTO VAM U POTPUNOSTI ODGOVARA. U BAZI SE NALAZE  GOTOVI SEMINARSKI, DIPLOMSKI I MATURSKI 

RADOVI  KOJE MOŽETE SKINUTI I UZ NJIHOVU POMOĆ NAPRAVITI JEDINSTVEN I UNIKATAN RAD. AKO U BAZI  
NE NAĐETE RAD KOJI VAM JE POTREBAN, U SVAKOM MOMENTU MOŽETE NARUČITI DA VAM SE IZRADI 

NOVI, UNIKATAN SEMINARSKI ILI NEKI DRUGI RAD RAD NA LINKU IZRADA RADOVA.  PITANJA I ODGOVORE 
MOŽETE DOBITI NA NAŠEM FORUMU ILI NA 
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